Synprax verbiindet sich mit Vedes

Neues Softwarehaus beteiligt Verbundgruppen — Service rund um SAP — Biiroring macht mit

Frankfurt, 1. November. Das Software-
haus Synprax AG betreibt ein neuartiges
Geschéftsmodell flir mittelstdndische
GroBhdndler und Verbundgruppen, die
SAP-Software einsetzen. Biiroring und
Vedes sind finanziell beteiligt, weitere
mittelstindische Verbundgruppen aus
dem Handel sollen dazukommen. Sie
konnen beispielsweise Zusatzfunktionen
und Voreinstellungen nutzen und eigene
Erfahrungen sowie Software-Erginzun-
gen einbringen.

,Lunsere Zielgruppe sind mittelstandi-
sche GroBhéndler und Verbundgruppen,
die SAP einsetzen®, sagt Bernd Hell-
gardt, Vorstandssprecher der Synprax
AG, Frechen. Ansprechen wolle man Un-
ternehmen unterhalb von 1 Mrd. Euro
Jahresumsatz, konkretisiert Hellgardt.
Der rithrice Handelsexnerte der friither

bei Lekkerland (SDH) die IT verantwor-
tete, ist auch Vorstandsvorsitzender der
Comsol AG. Diese hat ihren Sitz eben-
falls in Frechen und ist Hauptanteilseig-
ner der neuen Synprax AG. Mit der Idee,
die Kunden an ihrem Software-Dienst-
leister zu beteiligen, will Hellgardt eine
besonders enge Zusammenarbeit errei-
chen. Die Mitglieder zeichnen an Syn-
prax Aktien im Wert von 500 Euro und
erhalten dafiir etwa Beratung und Soft-
warelizenzen zu giinstigeren Preisen.
Die Niirnberger Spielwaren-Verbund-
gruppe Vedes und die Fachhandelsko-
operation Biiroring, Haan, sind Mitgriin-
der. Ute Suberg aus dem Biiroring-Vor-
stand sitzt im Synprax-Aufsichtsrat.
Synprax bietet ein mehrstufiges Service-
modell, das von der Gewéhrung von Ra-
batten auf Softwarelizenzen bis hin zum
komnletten Betrieb (Hostine) des SAP-

Systems fiir die Kunden reicht.

Comsol hat eine SAP-Branchenl6-
sung fiir GroBhandel/Verbundgruppen
vorkonfiguriert (CS-Wholesale). Vor-
handene SAP-Module wurden zusam-
mengefiigt und mit Inhalten gefiillt. Die-
ses Referenzsystem kdnnen die Synprax-
Mitglieder als Best-Practice-Modell nut-
zen. Auflerdem existiert eine Service--
Line, iiber die sie Expertenwissen fiir die
Umsetzung von Klein-Anforderungen
erhalten. Branchen-Add-ons, zum Bei-
spiel fir den Katalogdruck, stehen zur
Verfiigung. Und die Anwender kdnnen
ihre eigenen Software-Ergdnzungen ein-
bringen und vermarkten, um ihre Investi-
tionen schneller zu amortisieren. Der
Vorschlag, iiber Synprax auch Erfahrun-
gen zu Aufwand und Kosten auszutau-
schen, stamme von den Anwendern, so
Helloardt lod



